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Blue Ocean

Offen für Chancen und 
Innovationen

Der Stuttgarter Verlag Blue Ocean feiert in 
diesem Jahr sein 20-jähriges Bestehen. Im 

DNV-Interview berichtet die 
Vorstandsvorsitzende Sigrun Kaiser, wie sich 

Blue Ocean vom Start-up zum internationalen 
Kindermedienverlag entwickelt hat
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Wie helfen Live-Formate 
im Abo-Business?
Live-Formate können im Abo-Vertrieb viel 
bewirken, wenn sie richtig eingesetzt werden. 
Ausgewählte Marktteilnehmer berichten, wie 
sie diese im Abo-Business einsetzen und 
welche Effekte sie damit erzielen
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